
Wann kommst DU in unser Team? Gemeinsam machen wir die Welt sicherer!

Mitarbeiter Technische Beratung (m/w/d)
Die SincoTec Group ist ein mittelständisches High-Tech-Familienunternehmen, das sich innerhalb der letzten 30 Jahre 
zum Weltmarktführer effizienter dynamischer Prüftechnologien entwickelt hat.
Die SincoTec Test Systems GmbH entwickelt und vertreibt innovative Bauteil- und System-Prüftechnik sowie Sonder-
prüfmaschinen im Bereich der Resonanz, Hydraulik, Pneumatik und Elektroaktuatorik. 
Die SincoTec Test & Engineering GmbH bietet dynamische Prüfungen als Dienstleister an und betreibt ein einzigarti-
ges, akkreditiertes Prüfzentrum mit über 160 verschiedenen Prüfsystemen für eine Vielzahl von Industriebereichen, wie 
beispielsweise der Automobil-, Eisenbahn- und Medizintechnikbranche.
Die Unternehmensgruppe agiert international und beschäftigt rund 100 Mitarbeiter an den Standorten Clausthal-Zeller-
feld und Ilsenburg im Harz sowie in Shanghai, China. 
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n Mitarbeiter/-in im Bereich Vertrieb:

SincoTec Group –  Personalabteilung – Freiberger Straße 13 –  38678 Clausthal-Zellerfeld –  https://www.sincotec.de/karriere/

Haben wir Dein Interesse geweckt?
Dann bewirb Dich gerne mit Deiner aussagekräftigen Bewerbung und des 
frühestmöglichen Eintrittstermins über unser Bewerbertool https://www.
sincotec.de/mitarbeiter-technische-beratung-m-w-d.  
Wir freuen uns darauf, Dich kennenzulernen!

DEINE QUALIFIKATION
•	 Abgeschlossenes Studium im 

Maschinenbau, Wirtschaftsinge-
nieurwesen bzw. eine ähnliche 
Qualifikation (gerne auch Techni-
kerabschluss)

•	 Mehrjährige Berufserfahrung im 
Bereich Maschinenbau oder in 
einer technischen Vertriebsrolle 
wünschenswert

•	 Gutes technisches Verständnis und 
Spaß an innovativer Technologie

•	 Ausgeprägte Kommunikations-
stärke und die Fähigkeit, komplexe 
technische Sachverhalte einfach 
und verständlich zu vermitteln

•	 Erfahrung im Bereich Prüftechnik, 
Betriebsfestigkeit wünschenswert

•	 Lösungsorientierte Arbeitsweise, 
hohes Maß an Eigenmotivation und 
hohe Kundenorientierung

•	 Ein gutes Selbst- und Zeitmanage-
ment

•	 Sehr gute Deutsch- und Englisch-
kenntnisse in Wort und Schrift

•	 Reisebereitschaft, gelegentlich 
auch international

•	 Führerschein Klasse B (PKW)

WIR BIETEN DIR
•	 Beste Voraussetzungen für eine 

abwechslungsreiche und langfristi-
ge Beschäftigung

•	 Individuelle Weiterentwicklungs-
möglichkeiten 

•	 Ein motiviertes und engagiertes 
Team 

•	 Die Atmosphäre und Unterneh-
menskultur in einem mittel-

   ständischen Familienunternehmen 
   mit flachen Hierarchien und kurzen   
   Wegen
•	 Eine kompetente Einarbeitung
•	 Eine attraktive und leistungsge-

rechte Vergütung
•	 Flexibles Arbeitszeitmodell
•	 HomeOffice-Tage
•	 30 Tage Urlaub
•	 Teamevents
•	 Ein vielfältiges Sport- und Gesund-

heitsmanagement
•	 Getränke und zum Frühstück fri-

sche Brötchen

DEINE AUFGABEN
•	 Technische Beratung: Unterstüt-

zung unseres Vertriebsteams durch 
fundierte technische Expertise 
bezüglich unseres umfassenden 
Produkt- und Dienstleistungsport-
folios

•	 Kundenberatung: Beratung von 
Bestands- und Neukunden über 
technische Spezifikationen, Anwen-
dungsbereiche und Vorteile unserer 
Maschinen, Erstellung von kunden-
spezifischen Angeboten

•	 Markt- und Wettbewerbsana-
lyse: Beobachtung des Marktes 
und Sammlung von Feedback, um 
Produktverbesserungen und neue 
Marktchancen zu identifizieren

•	 Enge Zusammenarbeit mit der 
Entwicklungsabteilung und dem 
Vertriebsteam, um sicherzustellen, 
dass Kundenanfragen und -bedürf-
nisse optimal umgesetzt werden

•	 Erstellung von technischen 
Unterlagen: Erstellung von Daten-
blättern, Präsentationen und ande-
ren Verkaufsunterlagen


